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Sebti Chebirdou, vd pé& Alcobois,
virkesimportor i Alger.
Foto: Mats Wigardt
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SCA Timber &r ett av Europas
storsta sagverksforetag och omfattar
sju ségverk, traforadlingsenheter,
distributions- och grossistverksamhet.
Den totala produktionen av ségade
travaror uppgér till 1,8 miljioner kubikmeter.

SCA Timber ingér i SCAs afférs-
omréde Forest Products som tillverkar
tryckpapper for tidningar, tidskrifter och
kataloger, massa och skogsbaserade
biobrénslen. SCA Forest Products for-
valtar ocksé& SCAs stora skogsinnehav
och forsorier SCAs svenska industrier
med virkesrévara samt erbjuder SCAs
enheter kostnadseffektiva transportiésningar.

Timber News SCA Forest Products AB
851 88 Sundsvall, tel 060-19 30 00
www.scatimber.com
Timber News utkommer 4 ggr/ar
Ansvarig utgivare Bjom Lyngfelt
Produktion Fryklunds
Repro & tryck Tryckeribolaget
Fér prenumeration av Timber News kontakta
ingrid.lofqvist@sca.com

Citera oss garma, men ange kallan.
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Med kompetens och starka agare
vaxer vi pa krdvande marknad

Specialisering och arbetsfordelning har dnda
sedan industrialiseringens gryning varit nyck-
elfaktorer i en framgangsrik utveckling. Bli
bra pa det du véljer att gora och ta hjilp av
bra partners for det du véljer att inte gora,
men dnda behover.

CA Timber har gjort en imponerande och

framgéngsrik satsning pa anpassade produk-

ter och komponenter for traindustrin samt
foradlade travaror for byggvaruhandeln.
Men SCA och trivaruindustrin i stort behover std
pé flera ben. Dels behover ett sdgverksforetag silja
hela stocken — varje produktval i ett sigverk, ger
upphov till kompletterande produkter som ocksa
maste siljas. Dels utvecklas olika marknader pa
olika sitt, bade nir det giller sektorer och nir det

giller geografi.

Just nu har vi en dramatisk nedgéng i byggandet
i stora delar av virlden, som péverkar bade bygg-
varuhandel och trdindustri. Men i Nordafrika och
Mellanostern dr denna nedgdng inte lika pataglig.
Aven om ett sjunkande oljepris naturligtvis paver-
kar det ekonomiska klimatet dven dir, s finns det
andra faktorer som haller efterfrigan pa travaror
uppe. Aven ett ligre oljepris ger en bas for en
okande levnadsstandard, och en vixande och ung
befolkning behover bostider.

Nordafrika och Mellandstern :ir marknader med
mycket speciella forutsattningar och krav. Uni4
Marketing har av sina dgare fatt uppdraget att
utveckla kompetens och affarsmodeller for just
dessa marknader. Vi, Uni4 Marketing, har utifran
vart uppdrag arbetat hart for att skapa fullservi-
celosningar for vara kunder i Nordafrika och Mel-
landstern samtidigt som vi blivit duktig pa effektiv
distribution, kostnadseffektiv administration och
dokumenthantering.

Var forsaljning har successivt viixt och den stérsta
begransningen for var utveckling var volym och
bredd i de produkter vi kunde erbjuda. Det var
darfor mycket glidjande for oss nir SCA och
Holmen erbjod Sodra Timber och Martinsons Tra

att gd in som deldgare.

Vi representerar nu de fyra mest framgéingsrika
och vilskotta foretagen inom svensk sdgverksin-
dustri. Med dessa fyra foretag i ryggen kan viidn
hogre grad bli en spelare att rikna med pa dessa
marknader. Vi kan utveckla stordriftsfordelar och
uppnd ett kostnadseffektivt marknadsarbete. Vi
kan uppna en rationell logistik och halla transport-
kostnaderna nere. P4 valda marknader kan vi nd
status som forstahandsleverantor med de basta
produkterna, den bista servicen och det basta
ryktet.

Det ar ingen slump utan resultatet av ett fokuserat
arbete att Sverige har passerat bade Ryssland och
Finland som storsta leverantor till dessa markna-

der.

Jag ar stolt dver vad var personal har lyckats
dstadkomma och over det fortroende som véra
dgare visar oss. Vi har haft en positiv utveckling
och vi har forutsdttningarna for att ytterligare
kunna 6ka volymer, bidrag och lonsamhet till vara
agare fran Nordafrika och Mellanostern.

Carl-Henrik Sandstréom, vd Uni4 Marketing

Carl-Henrik Sandstrom, vd Uni4 Marketing.
Foto: Stefan Bohlin
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Nya agare
er stabilt utbud

Sedan forra arsskiftet &r Martinsons Trd och Sodra Timber nya
deldgare i Uni4 Marketing AB som séljer trivaror till Nordafrika och
Mellanostern. Uni4 dgdes tidigare av SCA och Holmen.

— Nu kan vi erbjuda ett mer komplett utbud och en sékrare
logistik, summerar Carl-Henrik Sandstrom, vd pa Uni4.

nya lokaler pad soder i Stock-
holm kan de sju anstillda pa
sdljbolaget Uni4 Marketing
konstatera att 2008 inneburit en
omsittning pé strax under en mil-
jard kronor och att man fétt tvd

nya deligare.

Uni4 4r sedan méanga ar en vil eta-
blerad aktor péd trivarumarkna-
derna i Nordafrika och Mellan-
ostern.

Grundtanken ir att silja stora
volymer trivaror av lagre kvalitet i
lander dar dgarforetagen inte har
ndgon egen representation, som
Egypten, Marocko, Algeriet, Libyen
och Saudiarabien.

P4 senare &r har Uni4 dven varit
verksam i Sudan, Jemen, Irak och
Tunisien.

Till sin hjalp har man — férutom
goda kontakter, lang erfarenhet och
god kiannedom om lokal kultur och
mentalitet — ett vil forgrenat och

internationellt nitverk.

Upphovet till Uni4 Marketing 4r
Unitimber, ett foretag som startades
1991 av SCA, Graninge, Stora och
Iggesund.

Nio 4r senare valde fyra av de
anstillda att 6ppna eget: Uni4 Mar-
keting AB. Affdrsidén var densamma
och man agerade pd uppdrag av
SCA och Iggesund samt utvalda
privata sigverk.

Nista forandring kom 2005 da
foretaget sdldes till SCA Timber och
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Iggesund Timber, numera Holmen
Timber.

- Det dr en styrka att fa resurs-
starka och engagerade dgare, for-
klarade den gangen vd Carl-Henrik
Sandstrom.

Och sedan drsskiftet 2007/2008
har kretsen av dgare utokats med
ytterligare tvd skogsindustriforetag:
Sédra Timber och Martinsons Tra.

- Vi ville fa battre underlag for
en rationell logistik. Ett annat skal
var att f3 ett bredare produktsorti-
ment, siger Carl-Henrik Sandstrom
och konstaterar att konceptet med
fyra deldgare varit ett lyckokast.

— Att alla vdra dgare dessutom
har en stor andel egen skog skapar
fortroende hos véra kunder, sager
han.

Regelbundna leveranser med
chartrade fartyg har nu resulterat
i okade marknadsandelar i Uni4s
hela siljomrade. Den formedlade
volymen har gatt frdn 300 000 till
en halv miljon kubikmeter, mesta-
dels sdgad fura, och Uni4 ir dir-
med den ledande leverantoren av
travaror till omradet.

Fran att ha betraktats som over-
skottsmarknader har Nordafrika
och Mellanostern, med linder som
bland annat Egypten, blivit allt mer
viktiga for svenska sigverk.

Hir finns en ung befolkning, en
vilbestalld medelklass och en stabil
tillvixt, med manga nya bostider

och en stabil efterfrigan pd bygg-

— VAr styrka &r att vi kédnner vara kunder, sager Carl-Henrik

Sandstrom, vd fér Unid Marketing.

nadsvirke. Och finanskrisen fér inte
alls samma genomslag som i 6vriga
virlden.

—Var styrka ar att vi kanner vara
kunder, siger Carl-Henrik Sand-
strom. Men det kraver kontinuerlig
nirvaro eftersom affirerna bygger
mindre pa business-to-business och

mer pd personliga relationer.

Mats Wigardt

Foto: Stefan Bohlin



Ett lyckat
samarbete

“Ett lyckosamt ar”. S& sammanfattar Kenneth
Wallin, vd pa Martinsons Trd det gangna arets
delagarskap i Uni4. Och Olle Soderlind fran
Sodras sagverk i Unnefors konstaterar att de
som inte &r med hamnar sist i kon.

artinsons Trd, som dr en av Sveriges storre
privatagda sdgverkskoncerner, hade linge
uttalat ett intresse av att bli deligare i Uni4.

Erbjudandet fick ett positivt bemotande, men affaren
drog ut pa tiden. Nar affiren vl var ett faktum hade
Martinsons fatt sillskap av Sodra Timber.

Martinsons Tri hade sedan tidigare flera ars erfaren-
het av att silja trivaror till linder i Nordafrika och
Mellanéstern.

— Men som deldgare i Uni4 kan vi forbattra logistik
och siljarbete, siger Kenneth Wallin. Dessutom far vi
ingdngar till nya lander.

Med stabila transporter av furuprodukter fran Norr-
land utgor Martinsons Tri tillsammans med 6vriga
deldgare i Uni4 en slagkraftig aktor pd marknader som
far allt storre betydelse for svensk sidgverksindustri.
Ingen kund behover heller riskera att bli utan en
bestimd specifikation.

Kenneth Wallin konstaterar att man under det gdngna
aret fatt leverera stora volymer travaror till Egypten och
ovriga Nordafrika.

Dessutom har dollarn gétt upp, vilket ytterligare
bidragit till hans positiva summering av delidgarskapet
i Uni4.

— Risken ar att vi annars hade fitt behalla delar av
de hir volymerna hemma pd vér egen gird, sidger Ken-
neth Wallin.

Aven pa Sodra Timber ses den nya sgarkonstellatio-
nen an med tillforsikt. Olle S6derlind ar chef fér Unne-
fors sdgverk och han konstaterar att synergieffekterna
i samarbetet resulterat i nya mojligheter.

— Vi bidrar med ingdngar till marknader dar Uni4
inte varit sd starka tidigare, sdger han. Och sjilva far vi
tillgdng till en siljorganisation som kan sikra konti-
nuiteten pé flera viktiga marknader.

Mats Wigardt

Uni4 M
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huvudmarknader

Marocko:

Volymmal 2009: 150 000 mé
2012: 175 000 me

Varav SCA: 65 %
Fura/gran: 95/5 %

Hot: Viss politisk oro, kartell-
liknande képbeteende.

Msjligheter: Okat intresse fran
agarna, breddad kundbas.

Sudan:

Volymmal 2009; 10 000 m?®
2012: >12 000 m®

Varav SCA: 10 %
Fura/gran: 60/40 %
Hot: Politiskt instabilt (Darfur).

Mojligheter: Ekonomiskt
uppsving, tkad stabilitet.

Egypten:

Volymmal 2009: 180 000 mé®
2012: 200 000 m®

Varav SCA: 40 %
Fura/gran: 95/5 %

Hot: Politisk och finansiell risk,
Overutbud.

Mobjligheter: Egna bétar,
strukturerad forsalining pa
utvalda kunder.

Tunisien:

Volymmal 2009; 8 000 m®
2012: 10 000 m®

Fura: 100 %

Hot: Ekonomiska problem kan
uppsta i landet.

Majligheter: Successivt 6ka
antalet kunder.




e

Algeriet:
Volymmél 2009: 150 000 m¢
2012: 180 000 m?

Varav SCA: 50 %
Fura: 100 %
Hot: Politiskt instabilt.

Méjligheter: Férbattrad logistik,

minskade volymer frén Finland.

Libyen:
Volymmal 2009: 20 000 m?®
2012: >25 000 m®

Varav SCA: 10-15 %
Fura/gran: 85/15 %
Hot: Politisk risk.

Mojligheter: God tillvaxt,
ekonomiska reformer.

Saudiarabien:
Volymmal 2009: 75 000 m?
2012: >120 000 m®

Varav SCA: 20 %
Fura/gran: 70/30 %
Hot: Politisk instabilitet.

Majligheter: Stark inhemsk
ekonomi, stora byggprojekt,
starka kopare.

Jemen:
Volymmal 2009: 10 000 m?®

Varav SCA: 10-15 %
Fura/gran: 90/10 %
Hot: Politisk risk.

Majligheter: Kan erbjuda
efterfrdgade specifikationer.

Irak

(under projektering):
Volymmal 2009: 2 000 m?
2012: >10 000 meé

Fura/gran: 10/90 %

Hot: Politiskt instabilt,
bristande sakerhet.
Majligheter: Ett land under
ateruppbyggnad, stor
potential.
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Det byggs méngder av nya bostader i Algeriet, i séval statlig som privat regi, och efterfrdgan pé virke i standarddimensioner,
avsedda for fonster, ddrrar och fonster, Okar standigt.

Algerisk byggboom

gynnar svensk virkesexport

Till hamnstaden Bejaia i 6stra
Algeriet skeppar Uni4 Marke-
ting varje ar omkring 150 000
kubikmeter travaror. Ungefar
hélften med SCA som avsén-
dare. Med malsattningen att
under fem &r bygga tva miljo-
ner nya bostader har Algeriet
etablerat sig som viktig mark-
nad for svenska sagverk.

*

Det finns alltid tid for te och séta kakor, samtidigt som frégor,
Onskemal och klagomal tas upp runt bordet.

nvid en dammig byvig i Blida,

en dryg timmes bilresa sydvist

om Algeriets huvudstad Alger,
producerar ett 40-tal anstallda i
den lilla snickerifabriken Ets. Bou-
merzoug mobler — singar, stolar,
bord, garderober — av utskotts-
virke frin norra Sverige.

Nigra nakna glodlampor lyser
upp bandsagar, frasar och hyvlar. P4
golvet traspan i hogar, i luften
damm som dansar i solen. Mob-
lerna, avsedda for kunder i landets
sodra delar, pd grinsen till Sahara,
ar vackra, rikt utsirade och av for-
vanansvirt hog kvalitet.

— Men blastick och kvistar kan
utgora ett problem, konstaterar
Yusef bekymrat.

Yusef dr virkesgrossist i Blida.
Han bjuder pa cous-cous med fér-
kott och yoghurtsds och berittar att
han tillsammans med sin dldre bror
Majud forser mobelsnickare och

fonstertillverkare, daribland Bou-

merzoug, med furuvirke fran Sve-
rige.

Fyrahundra kubikmeter virke
kops in varje mdnad och lagras i
brodernas lokaler i vantan pd att
kunderna behover fylla pd sina
forrad.

— Vi mirker inte av ndgon kris,
forsikrar Yusef och pekar genom
fonstret ut ndgra av de byggprojekt
och lyftkranar som syns varhelst

man vander sig i dagens Algeriet.

Marknaden for trévaror i Alge-
riet utvecklas positivt, badde vad
giller pris och volym. Och s& har
det varit under en ldng rad ar.

Det byggs mingder av nya
bostider, i sdvil statlig som privat
regi, och efterfrigan pa virke i stan-
darddimensioner, avsedda for fons-
ter, dorrar och fonster, okar
standigt.

— Vér mélbild ar att under 2009

oka var exportvolym till Algeriet

timbernews | 6



och silja 50 000 kubikmeter sdgad
fura, berittar produktchefen vid
SCAs sdgverk i Munksund Anders
Petersson.

Virket frain SCA - och fran
Holmen, Sodra och Martinsons
Trad - formedlas av Uni4 Marke-
ting som ldnge varit verksamma i
Nordafrika. Till sin hjdlp har man
Beirutbaserade virkesagenturen
Scantim s.a.l. Kunskap i arabiska
och kontinuitet pa individnivd
utgor en forutsittning for kund-
kontakter och lyckade affirsav-
slut.

Planerna for 2009 ir att silja
150 000 kubikmeter i Algeriet. Om
tre ar berdknas siffran ha stigit till
180 000 kubikmeter.

Narmare hilften av denna volym
gér till virkesimportoren Alcobois i
Alger. Darifran siljs sedan den
svenska furan vidare till slutkunder
i hela Algeriet, bland annat bro-
derna Yusef och Majud i Blida.

Nagra dagars kraftigt regn har
forvandlat gatorna som ska ta oss
till Alcobois virkeslager i Algers
utkant till dkrar av djup lera.

Sma lastbilar med tunga virkes-
paket fran Sverige mandovrerar for-
siktigt mellan nerstdnkta cyklister,
besldjade kvinnor och butiker for
byggvaror och sanitetsporslin.

— Men merparten av det virke vi
koper av Uni4 siljs dndd direkt i
hamnen, forklarar Sebti Chebirdou,
VD for Alcobois. Det dr bara
mindre volymer som hamnar i
ndgot av véra lager innan det siljs

vidare.

Ett av de foretag som sedan linge
far stora delar av sitt virkesbehov
tillgodosett av Alcobois dr The
Arab Contractors i Alger.

Foretaget, med huvudkontor i
Egypten, har 45 000 anstillda i 34
fabriker utspridda over 29 lander i
Mellangstern och Afrika.

Magdi Abd El-Halim ir plats-
chef och konstaterar att det idag
finns en stor efterfragan pa travaror

i Algeriet.

7 | timbernews

Till varje ny lagenhet som byggs
i landet behovs det dorrar, fonster,
karmar och fonsterluckor, inte
sillan tillverkade i den fabrik som
forestds av Magdi Abd El-Halim
sjalv.

En offert pa inredning i tva
hundra nya lagenheter har precis
lamnats till ett kinesiskt byggfore-
tag verksamt i Alger.

— Kvalitet har blivit ett allt vik-
tigare begrepp, konstaterar han.
Vira kunder vill ha minimala defek-
ter pa virket. Alla dorrar och fonster
monteras omalade och det hinder
att nya hyresgiaster tackar nej till en
ligenhet om de far syn pd en kvist.

— Dessutom, fortsdtter Magdi
Abd El-Halim samtidigt som det
bars in sott te och smé kakor pa
hans kontor, ir det av stor vikt med
ratt langder pa virket och att vi
ddrmed kan minska spillet.

En timmes flygresa frin Alger
ligger Constantine, beldget pa en
hogplatd och omgivet av sno-
klidda berg. Raimusiken dénar
frdn butikerna och landskapet
paminner om italienska Toscana.

I byarna lings vigen mellan
Constantine och Setif finns flera av
de kunder som viljer att kopa sitt
virke fran Sverige och Uni4 Marke-
ting.

Pa respektive kontor stills gene-
rost tilltagna fat med dadlar och

frukt genast fram. Over otaliga

koppar med sott te framfors sedan
fragor och klagomal. Missforstand
rattas till, priser forklaras och fel-
aktigheter reds ut. Det surrar av
arabiska, franska och engelska och
funderingarna infor framtiden ar
manga.

- Var ambition ir att lira kdnna
marknadens behov och diarmed bli
en bittre leverantor av sigade tra-
varor, forklarar Fredrik Maller frin
Uni4 Marketing syftet med sitt
besok. Och det finns sdkert olika
enkla l6sningar for att bevara kva-
liteten pa virket mellan sagverk och
slutkund.

Text och foto: Mats Wigardt

Fakta Algeriet:
Huvudstad: Alger
Statséverhuvud: President
Abdelaziz Boutefl
Befolkning: 35 miljioner
Religion: Islam
BNP/capita: 3702 US (2007)
Tillvaxt: 3,4 procent (200
Inflation: 3,5 procent (200
Ovrigt:

o Algeriet har vérldens femte stérsta
naturgasreserver, och &r varldens nést

stérsta exportér av naturgas.

Virkesgrossisten
Yusef i Blida, till
vanster, och Sebti
Chebirdou, vd pa

! Alcobois, virkesimpor-

tor i Alger.

ika
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Hassan Hamoda,
chef for férsalinings-
bolaget Unirets som
ar Uni4ds lokala
forlangning in i den
egyptiska travaru-
marknaden, och
Osama Talaat,
sdljare hos Unirets.

| Egypten uppskattas det svenska virket och man ser gérma mer av varan. Har hyllas 1&ngsiktiga relationer och lojalitet.
"Svenskarna méaste finnas pa plats &ven nar det ar hdgkonjunktur i vast”, séger Hassan Hamoda pé férsaljningsbolaget Unirets.

Langsiktighet

nyckel till Egyptens virkeskopare

| Egypten fods det ett nytt barn var 20e sekund. Landets 81 miljo-
ner invanare skriker efter nya bostider. Det byggs ocksa dverallt
- med foljd att importen av travaror fran Sverige flerdubblats till
dagens 800 000 kubikmeter.

— En betydelsefull marknad, summerar Joran Ekberg pa Uni4
Marketing AB.

agen fran Kairo till Alexan-
dria kantas av jittelika
reklamskyltar for nya bo-
stadskomplex. P4 ena sidan vigen
gronskar Nilens dalgang. Pa andra
sidan borjar oknen. Med jamna
mellanrum méter vi lastbilar som
dignar under jéttelika virkeslaster.

Vid bensinmackarna  sitter
mannen i sina vida kaftaner sam-
lade runt vattenpipan. Snabbmat
fran vist konkurrerar med pitabrod
och kebab som tillagas 6ver 6ppen
eld. Unga pojkar serverar starkt
kaffe i fingerborgsstora koppar. En
varm vind for med sig vassa sand-
korn fran sanddynerna som kantar
vagen.

I Alexandria har morkret sinkt
sig over strandpromenadens caféer
och restauranger. Trafiken ar tit och
temperamentsfull. Stadens omta-
lade bibliotek lockar besokare fran
hela virlden.

timbernews | 8



Fran hela varlden kommer ocksa
virkeslaster till hamnen i Alexan-
dria. Dirifrdn fraktas virket pa
pustande lastbilar till det stora
traskomrdde i stadens utkant som
fyllts ut och nu hyser hundratals
bradgardar.

| byggboomens kolvatten har
volymerna av importerat virke till
Egypten pd senare tid okat kraf-
tigt. Under 2008 lastades 2,4 mil-
joner kubikmeter triavaror av i
hamnen, varav en dryg tredjedel
med Sverige som avsindarland.

— Men vi tror att Sveriges andel
kan stiga till en miljon kubikmeter,
sager Hassan Hamoda, chef for for-
siljningsbolaget Unirets som ar
Uni4s lokala forldngning in i den
egyptiska travarumarknaden.

Unirets bildades 1993 av Uni4
Marketing och Rets Timber Sales
Ltd i Helsingfors som gemensamt
siljbolag pé den egyptiska markna-
den.

I stadens utkanter ligger brad-
gardarna och virkesimportorerna
vigg i viagg. Detta ar virkespaketens
forsta anhalt pa vagen till byggar-
betsplatser och hantverkare runt
hela Egypten. Hit kommer farg-
glada lastbilar och himtar hela
paket eller en noga utvald bland-
ning av olika kvaliteter.

Bradgardarnas dgare ir Unirets
kunder. Och dirmed kunder till
Uni4. Tidigare koptes stora miang-
der billigt virke fran ryska leveran-
torer. Men att det var billigt
innebar ocksa oregelbundna leve-
ranser och ojamn kvalitet.

Nu har svensk infrastruktur och
produktionskvalitet inneburit att
pendeln svingt till Sveriges fordel.

—Kunderna foredrar det svenska
virket, sager Osama Talaat, siljare
hos Unirets. Men samtidigt vill de

ha lga priser.

Sayed El-Bolty sger foretaget El-
Bolty Co som ir en av de storsta

traimportorerna i Alexandria.
Av de 300 000 kubikmeter som
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arligen passerar hans bradgard kom
tidigare hilften fran Ryssland. Nu
ar det ryska virket nistan helt borta
och till stor del ersatt av svenska
och finska leverantorer.

Over kaffe och séta kakor dis-
kuterar Osama Talaat priser och
kvaliteter med Sayed El-Bolty och
hans nirmaste man, Ahmed Heikal.
Asikterna skiljer sig at, men man
skiljs &t i samforstand. Relationen
ar av gammalt datum och spelreg-
lerna 4r vil kdanda for alla parter.

Efter middagsbonen besoker vi
Abd El-Aziz pd hans foretag El-
Guindy. Sémniga hundar vilar i
skuggan av virkestravarna. Sprickor
och vankanter pekas ut med stor
noggrannhet. Samma sak hander
hos Mousa Kasim som driver Al
Fath Agencies.

— Om jag klagar har det en
orsak, forsikrar Abd El-Aziz. Jag
vill bara férmedla sanningen — dven
om den dr plagsam — och skapa ett
underlag for rittvisa priser.

Nytt kaffe birs in, nya kakor
stills fram. Efter fortsatta diskus-
sioner skakar man hand och verkar
vara oOverens. Det svenska virket
hyllas i hogtidliga ordalag.

Egypten ar ett land som koper
billiga produkter. P4 den egyptiska
marknaden for sigade travaror
efterfradgas darfor framst de lagre
kvaliteterna — sd lange priset ar ok.

Egypten utgor, hivdar Hassan
Hamoda pa Unirets, en viktig nyck-
elmarknad for svenska sagverk.
Och han ser inga allvarliga hot mot

Mousa Kasim, till hoger, driver féretaget Al Fath Agencies. Har
diskuterar han framtida affarer med Osama Talaat, séljare hos

Unirets.

en fortsatt stor travaruimport till
Egypten. Takten i bostadsbyggandet
ar hog och jamn.

— Men, sdger han, vi efterlyser en
storre lojalitet. Svenskarna maéste
finnas pd plats dven nar det ar hog-
konjunktur i vist. Araber hyllar
traditionen och vérdestter langsik-
tiga relationer.

Aven Joran Ekberg, som ansva-
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Takten i bostadsbyggandet i Egypten &r hdg och jamn. Forra aret importerades
2,4 miljioner kubikmeter travaror, varav 800 000 kubikmeter kom fran Sverige.

rar for de egyptiska kundkontak-
terna hos Uni4, ser Egypten som en
viktig marknad som bidrar till att
halla uppe priserna pa de ligre kva-
liteterna. Var annars skulle de
svenska sagverken fa avsittning for

Fakta: Egypten

Huvudstad: Kairo

Statséverhuvud: President

Hosni Mubarak

Befolkning: 81 miljoner
Religion: Islam
BNP/capita: 5 500 USD
Tillvéxt: 7,1%
Inflation: 11%
Ovrigt:

e Egypten &r med god fart pa vag att bli en

arabisk framgéangssaga. Regeringen
balanserar mellan radikala islamister och

omfattande avreglering och privatiserings-

program.

e Under 2008 skeppades cirka 90 000
kubikmeter virke fran SCAs ségverk i
Munksund och Tunadal till Egypten. Det

innebar en féordubbling jgmfért med 2007 .

bulkvaror och utskottsvirke? frigar
han sig.

— Men, betonar Joran Ekberg, de
egyptiska koparna dr mycket med-
vetna om vad de vill ha. De efterfra-
gar bra produkter i alla sortiment,
inte bara ”left-overs” som ingen
annan ir intresserad av.

Osama Talaat, som dagligen
moter de egyptiska koparna av
travaror pd deras hemmaarena,
konstaterar att Uni4s nya dgar-
konstellation visserligen medfor
bittre service och béttre specifika-
tioner, men att det inte nog gar att
understryka vikten av kontinuitet
pa den egyptiska marknaden.

— Ar man inte alltid pa plats ris-
kerar man att snabbt ersittas och
glommas bort, summerar han.

At detta nickar bide Sayed El-
Bolty och Abd El-Aziz instim-

mande.

Text och foto: Mats Wigardt

2009 —

yggvaruhandlare i Storbri-

tannien ar av tradition obe-

roende aktorer. National
Buying Group (NBG), med sina 75
medlemsforetag och sammanlagt
253 forsiljningsstallen, har storre
tickning dn nationella varumair-
ken som Builder Centre och Build-
base. NBGs omsittning fram till
2012 berdknas bli ndstan 13 mil-
jarder kronor. For andra dret i rad
har SCA Severn Timber tilldelats
NBGs utmirkelse ”Timber-based
Product Supplier of the Year”.
Priset delades ut i samband med
NBGs nationella konferens i slu-
tet av 2008.

— SCA Severn Timber har ater-
igen visat att de star sig vil i den
tuffa konkurrensen. SCA framstér
ur alla perspektiv som ett vilorga-
niserat och strategiskt fokuserat
foretag, siger NBGs ordforande
Allan Durning.

NBGs slogan :ir “Forward To-
gether” och sjilva grunden i SCA
Severn Timbers syn pd samarbetet
med NBG ir integration med med-
lemsforetagen, i allt fran utbyte av
elektroniska data till samordning
av miljokrav.

— Under 2008 har vi hjdlpt en
rad NBG-medlemmar att bli certi-
fierade enligt Forest Stewardship
Council-systemet. Tack vare certi-
fieringen kommer de att kunna
marknadsfora sig mer effektivt pa
den brittiska marknaden, som
karakteriseras av hoga miljokrav,
kommenterar forsiljningsdirektor
Jeff Fisher.

— Vi gér en spannande gemen-
sam framtid till motes och med
SCAs sunda miljoposition finns det
mycket vi kan tillfora detta viktiga
partnerskap. I takt med att NBG
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"Framat tillsammans”

vaxer kommer vi att kunna tillgo- — Under perioder dd vi stir

dose alla de krav som medlem-  infor stora utmaningar ar det helt
enkelt sunt fornuft att foretag som
SCA och NBG samarbetar utifrdn

en rad gemensamma virderingar

marna stiller, avslutar Jeff med

visshet.

och potentiella synergier. Vi vagar
till och med tro att vi kan gora ett
”hat trick” och kamma hem tre
utmirkelser pa raken under 2009,
tilligger Rob Simpson, vd fér SCA
Timber Supply.

Camilla Hair

Allan Durning, ordférande for
National Buying Group, NBG.

>
Ville Liimola, ny for-
saljningschef Finland

CA Timber etablerar nytt saljdistrikt i
Finland med Ville Liimola som forsilj-
ningschef. Ville kommer narmast frén en
tjanst som produktchef, foradlade produkter
vid UPM Kymmene. Ville kommer i forsta
hand att inrikta sig mot den finska trdindu-

strin.

Blir marknadsbalansen battre an marknaden tror?

Efter ett turbulent fjirde kvartal prig-
lat av finanskrisens effekter for vara
kunder, dr attityden nu vildigt forsik-
tig. Den "normala” orderingdngen dr
trog men kompenseras till del av en
aktiv prompt forsilining.

Lonsambeten i branschen dr svag
vilket leder till omfattande produk-
tionsneddragningar. Sverige har en
momentan fordel jamfort med kon-
kurrenterna i Eurozonen pd grund av
valutautvecklingen under fjdarde kvar-
talet.

inanskrisen paverkar nybyggnatio-

nen av bostdder och andra lokaler

mycket negativt. Detta drabbar sdvil
byggforetagen som deras underleveranto-
rer, t ex snickeriindustrin. Kundernas l6n-
samhet har markant forsvagats vilket
Okar risken for att sigverken drabbas av
kundforluster.

Alla de stora marknaderna uppvisar fal-
lande siffror for nybyggnation. Prognoser
for nybyggande som ligger pé en tredjedel
jamfort med de senaste dren ir vanliga.

Ett exempel dr Boverkets prognos for
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byggandet i Sverige eller CPA’s (Construc-

tion Products Association) i Storbritannien.
Viktigt att komma ihdg ar dock att kon-

sumtionen av trarelaterade produkter i
Europa ir allra framst kopplad till ROT-
sektorn. Renovering ér inte lika val statis-
tiskt bevakat som nybyggande varfor dessa
siffror inte ar lika tillgingliga. Var bedom-
ning, delvis baserad pad SCA Timbers egen
Distribution solution-forsiljning i Storbri-
tannien och Skandinavien, dr att vi i denna
viktiga sektor har en nedgang pa ”endast”
5-15 procent (utvecklingen av vira BM-
kunders volymuttag).

Prisutvecklingen p4 sigade trivaror har
varit vildigt negativ under 2008 och har
aterfort priserna till 2006 &rs niva. Under
hosten har priserna legat ganska stilla,
vilket lett till en mindre hojning av SCA
Timbers EXW-priser som en foljd av valu-

tautvecklingen.
Svag efterfrigan drev upp lagervoly-

merna under vintern 07/08. Producent-
lagren har reducerats men ligger fortfarande
for hogt. Kundlagren dr ddremot 6ver-
vigande ldga (undantaget Nordafrika och
Mellanostern).

Produktionen har sjunkit successivt under
hosten 2008 och den forefaller sjunka
annu kraftigare under 2009. De storsta
problemen forefaller i dagslaget ligga hos
den finska, tyska och 6sterrikiska indu-
strin som kldms mellan relativt hoga tim-
merpriser, svag efterfrigan och en stark
Euro. Den svenska sagverksindustrin har
daremot utvecklats ndgot olika, regionalt
sett. Alla har samma problem med efter-
fragan men ocksa fordel av valutautveck-
lingen. Ravarupriserna har dock utveck-
lats mycket olika i norr respektive i soder,
vilket lett till fallande produktion i norr
och oférindrad i sodra Sverige.

Vér bedomning ar att nedgangen i pro-
duktion, totalt sett i Europa, kommer att
ligga nira 15 procent under varen.

Om detta ricker for att skapa balans
mellan utbud och efterfrigan ar en 6ppen
fraga — var bedomning dr dock att det inte
ligger langt darifran.

Anders Ek, marknadsdirektor SCA Timber



SCA Timber Supplys och
Severn Timbers direktorer
avtackade Alun Gape (tredje
frén vanster) som nu gétt i
pension.

Grundaren av Severn Timber
nybliven pensionar

Alun Gape, grundaren av Severn
Timber Products i Welshpool som nu
ingar i SCA Timber Group, gick i pen-
sion tidigare i ar. Manga har arbetat
tillsammans med Alun sedan foretaget
startade 1983.

luns direktorskollega Jeff Fisher, som

kom till foretaget 1994, holl ett per-

sonligt tacktal vid den informella
avtackningscermonin, dir han beskrev sin
kollega som en ”genuint omtinksam”
affirsman.

— Med SCA-samarbetet har Alun gett
foretaget ett tryggt, langsiktigt perspektiv
och vi star i dag rustade for framtiden med
en robust struktur och ett starkt team, redo
att ta oss an den foranderliga marknaden,
sade Jeff Fisher.

Rob Simpson, vd for SCA Timber Supply,
overlimnade avskedspresenten, en tv av
senaste modell som Alun Gape 6nskat sig.

— Med sitt sinne for kostnadsbespa-

ringar och sin arbetsetik har Alun varit ett
foredome for oss alla. Som ett stindigt
erkdnnande av hans omsorgsfulla och om-
tanksamma karaktir har vi anammat hans
basta arbetsmetoder i samtliga av SCA
Timber Supplys enheter.

Alun Gape tackade hela personalen for
deras lojalitet, harda arbete och engage-
mang under dren. Alun kommer fortsatt-
ningsvis att framst dgna sig at sitt livslanga
musikintresse, i synnerhet i Llanfair Caer-
einions manskor, Cor Meibion Llanfair
Caereinion.

Jonathan Bower, som kom till SCA under
hosten 2008, ar operativ chef for SCA
Severn Timber och kommer nu att ta 6ver

storre delen av Alun Gapes ansvar.

Camilla Hair

Rob Simpson, till hdger, frdn SCA Timber
Supply 6verlamnar en present till Alun Gape
och lyckdnskar honom.

Fotograf: Chris Brown, SCA Severn Timber



